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derechos de distribucion
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Transfer of Distributor Form

Si necesitas ayuda, ponte en contacto con el Customer Experience llamando al +34 518 890 457. Los formularios
pueden enviarse por correo electronico a cs.esp@amare.com.

Cuenta que se va a traspasar

Nombre de la cuenta actual: Identificador Amare:

Tipo de traspaso (selecciona una de las opciones que se muestran a
continuacion)

Cambio de titularidad de una persona/negocio a otra persona/negocio.

Para mas informacion consulta la seccién 7 de las Politicas y Procedimientos de Amare Global
(cambios en el negocio de un Brand Partner).
Adjuntar una copia del NIF personal.

ISi el cambio es de una persona a un negocio, SE DEBE TAMBIEN:

Adjuntar una copia del NIF del negocio.

Adjuntar una copia auténticay correcta de la escritura de constitucién otorgaday un
comprobante de que la escritura de constitucidon ha sido presentada a la autoridad
gubernamental correspondiente y ha sido aceptada por ella.

Cambio de titularidad por divorcio o renuncia de titularidad en una
sociedad, compaiiia u otra entidad legal.

Para mas informacion consulta la seccion 7.7 de las Politicas y Procedimientos de Amare Global
(divorcio de un Brand Partner)y 7.8 (disolucion de un negocio).

Adjuntar la informacion relacionada con la nueva identificacion fiscal, como el numero de
identificacion del contribuyente (cuando proceda) y/o la escritura de constituciéon (cuando
proceda).

Sucesion - muerte o incapacidad - traspasar los derechos de distribucion a
un sucesor.

Para mas informacion consulta la seccion 7.9 (sucesion) de las Politicas y Procedimientos de
Amare Global.

Adjuntar una copia certificada del acta de defuncién o una copia notarial del nombramiento
como fideicomisario.

Adjuntar una copia certificada de las ultimas voluntades del difunto o testamento, o una
decision/instruccion de legalizacion de un testamento que designe al heredero del difunto o a
otro sucesor en interés como beneficiario del contrato de distribucion.

Todos los traspasos requieren una copia del documento nacional de identidad o pasaporte de la persona
o representante legal del negocio para el nuevo propietario, junto con el resto de documentos que se
solicitan. La empresa se reserva el derecho a solicitar documentaciéon adicional, a su discrecion, para
garantizar que se cumplen las politicas y las normativas aplicables.
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Nombre con letra de
imprenta del propietario
actual

Firma con letra de
imprenta del propietario
actual

Fecha

Salvo lo dispuesto en la seccidon 5 de las Politicas y Procedimientos de Amare Global, un Brand Partner podra operar o
mantener derechos de titularidad, por la ley o por el principio de equidad, como propietario Unico, socio, accionista,
fideicomisario o beneficiario en tan solo un (1) negocio de Amare Global. Ninguna persona podra tener, operar o percibir
remuneracion procedente de mas de un negocio de Amare Global.

En circunstancias excepcionales, Amare Global podra permitir que una persona mantenga derechos de titularidad en
mas de un negocio y lo hara a su total y exclusiva discrecion. En tal caso, cada uno de los negocios independientes de
Amare Global tendré que tener un nimero de NIF Unico y separado.

Los Brand Partners de Amare Global que traspasen sus derechos de distribucion no podran volver a inscribirse como
Brand Partner de Amare Global en ninguna otra organizacion durante los seis (6) meses naturales completos siguientes
a la fecha del traspaso, salvo que se estipule expresamente lo contrario en las Politicas y Procedimientos de Amare
Global. En caso de rango Gold o superior, el tiempo de espera sera de 12 meses.

Si el traspaso de los derechos de distribucidon se produce con motivo de una herenciay el sucesor ya es un Brand
Partner, Amare Global le permitira mantener activos sus derechos de distribucién mas los derechos de distribucion
heredados durante un maximo de seis (6) meses. Transcurrido el plazo de seis meses, el Brand Partner debera haber
agrupado (si procede), vendido o traspasado los derechos de distribucidon existentes o los derechos de distribuciéon
heredados. En caso de que el sucesor desee poner fin a los derechos de distribucidon de Amare Global, debera

presentar una declaracion notarial en la que asi lo manifieste, junto con una copia certificada del certificado de
defuncién, nombramiento como fideicomisario y/o cualquier otra documentacion juridica pertinente.

Informacion de la cuenta del nuevo titular (informacion personal)

Numero de NIF personal: Nombre completo:

Direccion personal:

Ciudad: Estado/Provincia (si procede):

Codigo postal:

Numero de teléfono: Correo electrénico:

Fecha de nacimiento:
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Informacion de la cuenta del nuevo titular (informacion del negocio,
cuando proceda)

La entidad comercial es una:
[] Sociedad colectiva
] Sociedad
O Empresa de responsabilidad limitada
O Empresa

NIF del negocio: Nombre de la entidad:

Opera con la siguiente denominacién:

Direccion:

Ciudad: Estado/Provincia (si procede):

Cddigo postal:

Numero de teléfono: Correo electronico:

Fecha de creacién de la entidad:

Estado/Provincia en que se ha creado:

Amare enviard toda la correspondencia, documentacién y los cheques de las comisiones a la entidad, al domicilio
indicado para la entidad o a un nuevo domicilio, si se solicita por escrito y se firma por todos los propietarios o
miembros. Las personas que se indican estan autorizadas a hacer negocios y pueden firmar contratos vinculantes en
nombre de la entidad. La entidad no recibira reconocimientos en ninguna reunién ni ceremonia de Amare, nien ninguna
documentacion de Amare; normalmente, los reconocimientos que se otorguen a los Brand Partners de Amare se les
daran a las personas se indican en la portada de este documento.

"Al pedir este formulario de traspaso de derechos de distribucion solicitas autorizacién para convertirte en Brand
Partner Independiente de Amare Global o para modificar nuestro contracto actual y aprobar los cambios que se indican

en el formulario completado anteriormente.
Al firmar aceptas los Términos y las Condiciones del Acuerdo de solicitud de Amare que aparece a continuacion.”

Firma del nuevo
propietario

Fecha
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Datos de pago
Se me ha informado de que recibiré un enlace de pago para completar el pago de la tasa administrativa asociada a esta
solicitud. Soy consciente de que la tasa administrativa para procesar esta solicitud asciende a 200 € (mas IVA).

Adjuntar todos los formularios necesarios. Amare Global se reserva el derecho a aprobar o denegar los cambios de
traspaso de los derechos de distribucidn establecidos en este formulario. Se necesitara un maximo de 45 dias
laborables para procesar la peticion. La solicitud quedara denegada, sin mas accion por nuestra parte, si no se recibe el
pago.

Envia este formulario (con todos los archivos adjuntos solicitados) a Amare Global Europe AB, Landskronavégen 27 A -
252 32 Helsingborg Suecia, o envia por correo electrénico una copia escaneada de este formulario (con todos los
archivos adjuntos solicitados) a cs.esp@amare.com.

Las peticiones seran revisadas por Amare Global y pueden ser aprobadas por la propia Amare Global a su exclusiva
discrecion, aplicando condiciones y restricciones adicionales. Se aplican las Politicas y los Procedimientos. El
comprador acepta que la colocacion y el Patrocinador de la cuenta comprada esta predeterminado y no esta sujeto a
cambio. Los Brand Partners que adquieran una cuenta no podran traspasar la colocacion de la linea descendente de la
posicidon anterior a la posicidon nueva.

Términos y Condiciones del Contrato Amare

Al firmar los Términos y Condiciones que se establecen en el Contrato de Brand Partner Independiente de Amare estas
solicitando autorizacion legal para ser Brand Partner Independiente de Amare Global, formalizando asi una relacion
contractual con Amare Global Europe AB (“Amare Global”, "Amare", o la "Compaiiia").

El significado de Brand Partner deberia interpretarse como se describe en las Politicas y los Procedimientos de Amare.

Amare Global o Amare son las marcas comerciales de Amare Global Europe AB (Landskronavagen 27 A, 252 32
Helsingborg, Suecia; +34 518 890 457; cs.esp@amare.com; www.amare.com). Amare Global es una empresa que se
dedica a la venta directa de suplementos alimenticios (o cualquier otro producto que la Compaiiia pueda introducir), asi
como a actividades de promocién de venta de los productos vendidos por la Compaiiia a través de sus Brand Partners
Independientes, y a la recogida de pedidos de Clientes finales.

1. Integridad del contrato
El Brand Partner se compromete a cumplir con las Politicas y los Procedimientos de Amare, asi como con el Plan
de Compensacion, que se adjuntan a este Contrato como parte integrante del mismo. El Brand Partner se
compromete a gozar de buena reputacién en la compaiiiay a no infringir los términos de este Contrato para que
Amare pueda otorgarle bonos o comisiones. El Brand Partner entiende que los Términosy las Condiciones de
este Contrato, asi como las Politicas y los Procedimientos, o el Plan de Compensacién Amare constituyen el
acuerdo completo entre las partes, y que puede modificarse cada cierto tiempo, reemplazando y prevaleciendo
sobre cualquier término de cualquier otro acuerdo relacionado con las materias que aqui se tratan. En la medida
en que exista algun conflicto o inconsistencia entre este Contrato y las Politicas y los Procedimientos de Amare
(en su redaccién actual o con futuras modificaciones), las Politicas y los Procedimientos reemplazarén y
prevaleceran en cualquier caso sobre cualquier término de este acuerdo relacionado con las materias que aqui se
tratan.

2. Capacidad Legal
El Bran Partner representay garantiza tener capacidad legal y autoridad para contraer y cumplir con las
obligaciones que se establecen en el Contrato. Esto incluye ser mayor de edad y tener el poder, la autoridad y los
derechos necesarios para comprometerse a las transacciones que aqui se contemplan. El Brand Partner afirma
no tener ninguna incapacidad legal o restriccion que limite su capacidad para formalizar este Contrato, cumplir
con las obligaciones que se especifican a continuacidn y otorgar los derechosy los permisos que se indican mas
adelante. A la hora de promocionary vender los productos de la Compaiiia a terceros, el Brand Partner actuara
como empresa independiente, vendiéndolos exclusivamente con la cuenta de Brand Partner. El Brand Partner no
formalizara ningun contrato como representante de la Compaiiia sin el consentimiento previo por escrito de la
misma.
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Aceptacion y vigencia del Contrato

El Contrato de Brand Partner se considerara aceptado cuando se envie completado y firmado a Amare Global. El
Contrato empezara a estar vigente el dia que se emita el numero de identificacion y continuara con plena vigencia
y efectos, salvo que se termine de forma anticipada por las partes. Amare Global se reserva el derecho a aceptar
o desestimar cualquier solicitud por cualquier motivo.

Declaracion de Obligaciones Financieras

La firma de este Contrato no conlleva ningun tipo de carga econdmica para el Brand Partner, salvo el pago por su
parte, en el momento de la firma, de la Licencia de Negocio, con un pago unico de 35,09 € (IVA incluido) por los
costes administrativos de gestion de la solicitud de Brand Partnery el acceso a servicios online disponibles para
el Brand Partner a través de nuestro sitio web y en el sitio web replicado del Brand Partner, de acuerdo a la lista de
precios especifica publicada en www.amare.com, y el pago de los productos que el Brand Partner decida
comprar a la Compaiiia.

Objeto del contrato

Este Contrato establece los términosy las condiciones bajo los que el Brand Partner esta autorizado a
comercializar y vender los productosy los servicios de Amare. Entre las principales responsabilidades del Brand
Partner se encuentran la promociény la venta de los productos de la Compaiiia directamente a los consumidores,
el patrocinio y la formacion de personas que quieran convertirse en nuevos Brand Partners, y el cumplimiento de
las directrices de marketing y de gestion de la marca.

Enmienda

La Compaiiia se reserva el derecho a modificar el Plan de Compensacion de Amare Global, el Contrato de
Solicitud de Brand Partner Independiente, estos Términosy Condiciones, sus publicaciones oficiales y el precio de
los productos en cualquier momento y por cualquier motivo a sutotal y absoluta discrecién, comunicandoselo a
los Brand Partners de forma directa o mediante anuncios en las publicaciones oficiales de la Compaiiia. Sin
embargo, la Compaiiia esta obligada a dar un preaviso minimo de 60 dias por escrito antes de efectuar cualquier
cambio en las Obligaciones Financieras anuales del Brand Partner Independiente. Después de dicha notificacién,
el pedido de productos por parte del Brand Partner o el patrocinio de nuevos Brand Partners implicara la
aceptacion de los cambios notificados para todo el Contrato.

Estado de Contratista Independiente

Los Brand Partners son contratistas independientes. El Contrato entre Amarey sus Brands Partners no establece
una relacion de empleador/empleado, agencia, colaboracién o empresa conjunta entre la Compaiiiay el Brand
Partner, ni implica la compra de una franquicia o la compra de una oportunidad de negocio. El Brand Partner no
tiene autoridad (explicita o implicita) para vincular a la empresa a ningun tipo de obligacion. Cada Brand Partner
establecera sus propios objetivos, horas, y métodos de venta, asi como otras formas de operar su negocio como
Brand Partner independiente, salvo lo que pueda estar limitado por las obligaciones contractuales de Brand
Partnery la legislacion aplicable. Queda prohibido que el Brand Partner contraiga cualquier tipo de deuda, gasto,
obligacién o que se cree una cuenta corriente en representacion de, para, o en nombre de Amare Global.

Impuestos

El Brand Partner es responsable del pago de impuestos o tasas derivados de los ingresos generados como Brand
Partner Independiente y acepta mantener registros rigurosos y completos necesarios para la valoraciéon y el pago
adecuado de las tasas o los impuestos que le corresponden. El Brand Partner reconoce que Amare Global no
puede proporcionar ningun tipo de asesoramiento fiscal profesional o contable.

Vender, asignar o delegar la cuenta del Brand Partner

El Brand Partner no podra vender, transferir o asignar sus derechos ni delegar su posicion como Brand Partner sin
la aprobacion previa por escrito de Amare Global, cuya aprobacién no se negara sin motivo justificado. Cualquier
intento de venta, transferencia, asignacion o delegacion sin dicha aprobacion podra ser anulado a discreciéon de
Amare Global y puede derivar en el cese de la posicion de Brand Partner.
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10.

1.

12

13.

14.

15.

Pago de comisiones

El Brand Partner debe estar activo y cumplir con todo lo especificado en el Contrato para poder optar a bonosy
comisiones. De manera que, si un Brand Partner cumple con los términos del Contrato, Amare pagara comisiones
a ese Brand Partners segun el Plan de Compensacién de Amare Global. El Brand Partner acepta que las
comisiones son vinculadas exclusivamente a las ventas. No existen comisiones, pagos o beneficios asociados al
patrocinio de otros Brand Partners, del mismo modo que la participacion continuada de otros Brand Partners en
la red de ventas tampoco garantiza ningun tipo de ingreso. El Plan de Compensacion no asegura ingresos por la
simple participacion. El Brand Partner confirma que nila Compaiiia ni nadie de la linea ascendente promete o
sugiere que los ingresos se consiguen facilmente. Queda prohibido que el Brand Partner convenza a otras
personas de hacer un pago prometiéndole beneficios por hacer que otros se unan a la Compaiiia. El éxito en esta
posicion se atribuye a la generacién de ventas al por menor, a la propuesta de serviciosy a la creacién de una red
independiente.

ny . .
Informacion confidencial

El Brand Partner acepta que la informacién que la Compaiiia posee en cuanto a su genealogia esy seguird siendo
en todo momento propiedad intelectual de la Compaiiia. El Brand Partner tratara siempre esa informacion de
forma confidencial y la usaré solo cuando sea necesario para llevar a cabo su funcion de Brand Partner de
conformidad al Contrato y solo mientras permanezca activo como Brand Partner segun lo establecido en el
Contrato. Al finalizar este Contrato, el Brand Partner tendré que destruir cualquier copia que tenga en su poder en
el momento de la finalizaciéon. Las genealogias son las lineas de patrocinio de los Brand Partners de la Compaiiiay
contienen datos relacionados con esos Brand Partners, tanto si estdn como si no en la linea ascendente o
descendente del Brand Partner. Las obligaciones especificadas en este parrafo mantendran su vigencia con
posterioridad al Contrato.

Publicidad en general

Se anima a los Brand Partners a que usen los materiales de apoyo y ayuda a las ventas creados por la Compaiiia.
Sin embargo, si los Brand Partners lo prefieren pueden desarrollar y crear sus propios materiales promocionales y
de ayuda a las ventas siempre y cuando dichos materiales cumplan estrictamente con los requisitos establecidos
en las Politicas y en los Procedimientos. Dichos materiales no deberan incluir afirmaciones falsas o engafiosas
relacionadas con ingresos, estilos de vida, oportunidades o planes de compensacién. No podran hacerse
afirmaciones sobre los productos Amare Global, salvo las que la Compaiiia publica en sus materiales oficiales
para ese mercado especifico. Los Brand Partners deben evitar todo tipo de conductas o practicas engariosas,
erroneas, agresivas, injustas, poco éticas, inmorales, groseras o inapropiadas. Los Brand Partners no podran
dirigirse a consumidores vulnerables.

Renuncia al Derecho de Publicidad

El Brand Partner autoriza a la empresa a utilizar su nombre, foto, historia personal y/o imagen en materiales
promocionales o publicitarios relacionados con las operaciones de la empresa, renunciando al derecho de
compensacion por dicho uso. En caso de que un Brand Partner no quiera aparecer en el contenido de ventasy
marketing de Amare Global, tendra que enviar una solicitud formal al Departamento de Cumplimiento Normativo
de Amare Global.

Uso de los nombres de la Compaiia y de las marcas registradas

Los Brand Partners aceptan que toda la informacién oficial y los materiales promocionales proporcionados o
creados por Amare Global deben usarse en su forma original y no pueden cambiarse, modificarse o alterarse
salvo que se obtenga una aprobacion previa por escrito por parte del Departamento de Cumplimiento Normativo
de Amare Global. Se prohibe el uso del nombre Amare Global en cualquier articulo no fabricado o autorizado por
Amare Global, salvo que esté expresamente autorizado por escrito por la Compainia.

Compras en Exceso Prohibidas

Cada Brand Partner se compromete de forma personal a usar, vender o utilizar para generar negocio al menos el
70 % de cada pedido realizado a la Compafiia antes de realizar otro pedido.
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16. Suministro de mercancias
Durante toda la vigencia del Contrato, la Compaiiia hara todo lo posible por entregar todos los pedidos de
mercancias y servicios que el Brand Partner solicite. En caso de que la Compafiia no pueda entregar la mercancia
y los servicios solicitados, el Brand Partner tendra derecho a solicitar un reembolso rapido de los pagos
efectuados. Sila mercancia que recibe el Brand Partner presenta algun tipo defecto, podra cambiarse por otra
igual o por articulos similares. En caso de que la misma mercancia no esté disponible, la Compaiiia se reserva el
derecho a proporcionar una sustitucion de productos de igual valor y que sean lo mas parecidos posible al
producto original, con la aceptacién previa del Brand Partner.

17. Proporcionar y Mantener Formularios/Registros de los Pedidos para
Venta al Por Menor

Los Brand Partners deben entregar un Formulario de Pedido de Venta al Por Menor completado a todos sus
clientes cuando se completa una venta. Los Brand Partners tendran que mantener un registro de dichas copias
durante un periodo de dos (2) afios.

18. Cancelacion

El Brand Partner tiene derecho, en un plazo de 14 dias desde la firma, a cancelar este Contrato (y a recuperar el
importe pagado) enviando un aviso por escrito a la Compafiia a una de las direcciones indicadas en la parte
superior de este documento. Al cancelarse el Contrato, el Brand Partner tendra derecho a recibir un reembolso
completo por la mercancia comprada a la Compaiiia siempre y cuando se cumplan los siguientes requisitos: que
el Brand Partner no pueda vender la mercancia, que esta se encuentre en las mismas condiciones en las que se le
entrego (salvo el envoltorio externo que puede haberse roto) y que se devuelva a la Compaiiia en un plazo de 14
dias desde la fecha de realizacion del Contrato.

19. Finalizacion

La Compaiiia se reserva el derecho a finalizar, por cualquier motivo, este contrato inmediatamente dandole al
Brand Partner un aviso por escrito en un plazo de 14 dias desde la fecha de firma de este Contrato. Trascurrido el
periodo de 14 dias desde la fecha de firma del Contrato, las partes podran finalizar este Contrato en cualquier
momentoy, para ello, tendran que notificar a la otra parte por escrito al menos 14 dias antes. La notificacion de
finalizacion del Contrato a la otra parte se hara enviando el aviso a la direccién que se tenga mas reciente, ya sea
la proporcionada en este Contrato o cualquier otra direccidon a la que se le haya notificado por escrito
posteriormente. Sila Compaiiia finaliza el Contrato o, si transcurridos los primeros 14 dias lo hace el Brand
Partner, el Brand Partner tendrd los siguientes derechos: (a) el Brand Partner estara exento de futuras obligaciones
contractuales relacionadas con este Contrato; (b) el Brand Partner tendra derecho, durante el plazo de 14 dias de
finalizacion, a devolver a la Compaiiia, a su direccidn mas reciente, todos los productos comprados durante los 90
dias anteriores a la finalizacién del Contrato y a recuperar de la Compaiiia el precio pagado por dichos productos
(IVA incluido), excepto un importe razonable relacionado con los gastos de envio y, en caso de que la mercancia
esté deteriorada por culpa del Brand Partner, se descontara un importe que refleje la disminucién de su valor
(estas deducciones no se haran cuando sea la Compaiiia la que finalice el Contrato); c) en caso de que sea la
Compaiiia la que finalice el Contrato, esta Ultima se hara cargo de los gastos de devolucién de los productos.
Ademas, tras la finalizacién del Contrato, el Brand Partner tendra derecho (de conformidad con, y sujeto a, los
términos establecidos en el Codigo de Practicas Comerciales de la Asociacion de Ventas Directas) a devolver y
reclamar el reembolso parcial de los productos comprados durante mas de 90 diasy hasta un afo antes de la
finalizacion del Contrato que el Brand Partner no haya podido vender.

20.Ajustes de Comisiones como consecuencia de devoluciones de
productos por Cancelacion, Recompra o Politicas de Devolucion del
Cliente

Cuando un producto se devuelve a Amare para un reembolso o es recomprado por la Compaiiia, los bonosy
comisiones atribuibles al/a los producto(s) devuelto(s) o recomprado(s) se deducirdn el mismo mes en que se
efectlia el reembolso, y se seguira haciendo durante cada periodo de pago a partir de ese momento hasta que se
recupere la comision del Brand Partner que recibié el bono o comision por la venta de los productos
reembolsados. En caso de que un Brand Partner termine su Contrato de Brand Partnery el importe de los bonos
o comisiones atribuible a los productos devueltos no se haya recuperado todavia por completo por parte de la
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Compaiiia, la cantidad restante del saldo pendiente se compensara con las cantidades que haya pendientes de
pago al Brand Partner que finaliza el Contrato. Una vez que haya finalizado el Contrato, la Compaiiia no podra
reclamar ningun tipo de comisidén o bono si han pasado mas de 120 dias desde que se pago.

21. Efectos de la cancelacion, finalizacion

Si a un Brand Partner se le cancela el Contrato perdera todos los derechos como Brand Partner. Esto incluye el
derecho a vender productos Amare, asi como el derecho a recibir futuras comisiones, bonos u otros ingresos
derivados de las ventas o de otras actividades de la organizacidn de ventas descendente del ex Brand Partner.
Para despejar cualquier tipo de duda, en caso de cancelacion o finalizacién del Contrato, el Brand Partner acepta
renunciar a todos los derechos que pueda tener, incluyendo, entre otros, los derechos de propiedad, de secretos
comerciales, de propiedad intelectual o de cualquier otro tipo, asi como a su antigua organizacién descendente, a
datos de marketing y financierosy a informacién de contacto relacionada con dicha organizacién descendente, o
a cualquier tipo de bonos, comisiones u otras remuneraciones que pudieran haberse derivado de las ventas u
otras actividades de esa organizacion descendente si el Contrato del Brand Partner no hubiese sido cancelado.

22.No competencia

El Brand Partner puede participar en cualquier momento en otras ventas directas, ventas multinivel, marketing
multinivel o iniciativas comerciales de marketing relacional u oportunidades de marketing. Sin embargo, durante la
vigencia de este Contrato y durante un (1) afio después, un Brand Partner de Amare Global no podra contratar a
ningun Brand Partner o Cliente de Amare Global para otras ventas directas o negocios de marketing multinivel,
salvo que el Brand Partner o el Cliente haya sido patrocinado personalmente por dicho Brand Partner.

23.Privacidad

El Brand Partner acepta que tendra que respetar en todo momento los términos de la Politica de Privacidad de la
Compaiiiay reconoce que la Compaiiia podra usar sus datos personales de conformidad con esa politica. El
Brand Partner reconoce que la Compaiiia podrd usar sus datos personales solo a efectos de su negocio de
marketing, creacién de negocios, informes de gestién del desarrollo y comisiones pagaderas (la Compafiia podra
registrar estos datos tanto de forma manual como en una base de datos electrénicay sera la responsable del
tratamiento de esta informacién). Esto podra incluir la transmision de informacién a otros miembros del grupo de
la Compaiiia que estén fuera de la Unidn Europea en paises que podrian no tener la misma legislaciéon a nivel de
protecciéon de datos que la de la Union Europea. La Compaiiia hara todo lo posible por mantener dichos datos
personales seguros y confidenciales. El Brand Partner acepta que se haga uso de sus datos personales segun lo
expuesto anteriormente. El Brand Partner se compromete a hacer todo lo posible para proteger los datos
personales que recibe como Brand Partner (incluyendo los de los clientes y otros vendedores directos), asi como
a usar dicha informacion solamente cuando sea necesario en el curso de su negocio como Brand Partner de la
Compaiiiay a destruirla cuando finalice el Contrato.

. * L] oge
24 .Divisibilidad
Si un tribunal con jurisdiccidon competente considera que alguna disposicion de este Contrato, en su redaccion
actual o con futuras modificaciones, es invalida o inaplicable, por el motivo que sea, solamente quedaran anuladas
las partes no validas de dicha disposicion y el resto de términosy condiciones continuaran con plena vigenciay
efectos y, por tanto, no se veran afectados.

25. Jurisdiccion y Legislacion Aplicable
El Contrato entre el Brand Partnery la Compaiiia se ha formalizado en Helsingborg, Suecia, Europa, ya que es el
lugar desde donde el Brand Partner envio la solicitud para ser Brand Partner Independiente de Amare, y el lugar
donde Amare reviso y aprobo la solicitud. El Contrato de Brand Partner Independiente se regird exclusivamente
por las leyes del Estado de Suecia, y el Brand Partner acepta que tendra que recurrir exclusivamente a la
jurisdiccion de los tribunales del Estado de Suecia, con sede en Helsingborg, para la resolucién de cualquier
demanda o pleito relacionado con la interpretacion o la ejecucion de los términos del Contrato de Brand Partner
Independiente.

26.Indemnizacion

El Brand Partner acepta que, en caso de representaciones o acciones no autorizadas, malas representaciones,
negligencias o incumplimiento del Contrato por su parte, tendra que indemnizar a Amarey a los directores,
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responsables, empleados y agentes de Amare, asi como mantenerlos indemnes y eximirlos de toda
responsabilidad relacionada con juicios, sanciones administrativas, devoluciones, honorarios de abogados, costas
judiciales o pérdidas de negocios generados por Amare. Esta clausula mantendra su vigencia con posterioridad al
Contrato de Brand Partner.
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